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as heutige Umfeld des KMU

 Erhohter Konkurrenzdruck auf Preise & Margen.
o Steigende Abhangigkeit zu Kunden & Lieferanten.
e Verfugbarkeit der Ressourcen z.T. eingeschrankt.

 Hoher Zeit- und Geldbedarf fur administrative Aufgaben sowie
die Aufbereitung der wichtigen Informationen und Entschei-
dungsgrundlagen.

 Fehlende und/oder ungeniugende Controlling-Instrumente
verhindern das frihzeitige Erkennen von Fehlentwicklungen.

 Informationsstand des Managements entscheidet heute Uber
Erfolg oder Misserfolg des Unternehmens.

 Der Einsatz neuer EDV-Technologien ermdoglicht eine
erhebliche Reduktion des Investitions-Volumens.
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o Alleine mit einer Finanzbuchhaltung lasst sich heute ein Unter-
nehmen nicht mehr effizient und wirksam steuern und leiten.

e Die termingerechte Verfugbarkeit wichtiger Management-
Informationen ist heute zwingend erforderlich & unabdingbar.

 Die Aufbereitung & Interpretation der Informationen missen
fur einen KMU tragbar (Zeit / Geld) sein.

« Keine Kompromisse bei der Verfugbarkeit von wichtigen
Informationen und Auswertungen.

« Der KMU hat heute analoge Informations-Bedlrfnisse und
Controlling-Anforderungen wie die eines Grossunternehmens.
Der Unterschied liegt lediglich in der Grosse der Strukturen
sowie in der Datenmenge.
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Warum SAP ?

« SAP ist weltweit Marktleader e sichere Investition.
e Uber 80 % der Belegerfassung ist prozessgesteuert.

 Prozessorientierte Funktionen ermdglichen eine effizientere
Nutzung interner und externer Ressourcen.

 Die hohe Integrationsfahigkeit von SAP verhindert problema-
tische Schnittstellen. Es gibt nur

e Der SAP-Nutzen wachst mit dem Unternehmen ! SAP ist auf
die Veranderungen im KMU beliebig anpass- und skalierbar

* |In der Zukunft werden vermehrt Systeme zwischen Kunden
und Lieferanten verbunden. Wir nennen dies ,,

« SAP ist die ideale Basis fur eine betriebsiubergreifende Pro-
zessoptimierung entlang der Wertschopfungskette.
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 Rund 80 % aller KMU verfuigen tber ungenugende Controlling-
Instrumente. Dem Management fehlen dadurch wichtige und
aussagekraftige Entscheidungsgrundlagen.

« KMU muss seine zur Verfugung stehenden Ressourcen gezielt
und effizient einsetzen. Die Informationen missen rasch und
In geeigneter Form vorliegen.

 Praktisch alle wichtigen Prozesse / Funktionen lassen sich
weitgehend standardisieren. Die Projektlaufzeiten sowie die
Kosten werden dadurch erheblich reduziert!

« KMU-Markt ist ein bedeutendes strategisches Geschaftsfeld
fur SAP (Ziel: 20 % des Umsatzes mit KMU's).

 Die Kreditpolitik der Banken wird sich grundlegend verandern.
Es entsteht vermehrt Handlungsbedarf beim KMU (e Basel II).
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Positionierung von smart-tools
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smart-tools

Eigenschaften

80 % Individualitat
Individualitat in den Alle Prozesse sind Viele Prozesse sind be- Prozessdefinition
Prozessen klar vorgegeben. Es reits vordefiniert, indi- durch Kunde, Abbil-
gibt keinen Spiel- viduelle Erweiterungen dung der Kundenvor-
raum fur individuelle sowie Skalierbarkeit des  gaben, hohes Mass
Anpassungen ! Systems ist moglich ! an Individualitat !
Aufwand / Kosten Gering ca. 30 bis 90 Tage, je nach Sehr gross, Uber
Umfang 200 Tage

- |
- . - -



CHANNEL"

Aal.

S

lan.

D
=
)]
s
(7
-
Q
(3
=
o
(@)
-
-
-
©
al
—
'
A
@)
-
al

1aMod-dVs Mquep
uazinN Jabniojos

AAIT—-09

NN Yyoinp assaz
-01d Buniainny

Wwa1SAs)|Y she
uoneibiwualeq

Bbulssadoid
/ Buiziwoisn) “Alpu|

uonelbiwualeq
Buniisiaqion

Geanny ® a18lO

9SS9701d awyeujny

26.11.2004



W 7al.lan.lis
atlantis e lhr KMU-Partner fir SAP

e 20 Jahre Projekt-Erfahrung mit SAP sowie 10 Jahre Erfahrung
Im Treuhand-Bereich, vor allem in der Beratung von KMU.

« Zusammenfassung der individuellen Fachkompetenz zu vorge-
fertigten SAP-Templates (Prozessvorlagen).

 Bereits bel Projektstart sind tber 70 % der notwendigen Pro-
zesse als Standard direkt verfagbar und nutzbar.

. basieren auf Erkenntnissen, die wir als ,, best-
practice” in Templates zusammengefasst haben. Unsere
Voreinstellungen sind beliebig erweiterbar und skalierbar.

e Die Standardisierung der Prozesse reduziert die Projektdauer
sowie die Projektkosten erheblich. Wir implementieren SAP zu
einem im voraus

Fixpreispolitik fordert langfristige Kundenbeziehungen !
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SAP als integriertes System

Beschaffung Produktion
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smart-tools: , Service & Consulting*

« Template auf der Basis von mySAP All-in-One speziell fur alle
Dienstleistungsunternenmungen wie z.B. Treuhander /
Architekten / Engineering / Werbeagenturen / Labor

 Das Template ist aus den Anforderungen und Funktionen
unserer Treuhander-Losung hervorgegangen

« Abbildung der typischen Prozesse eines Dienstleisters:

e Qualifizierung der Losung durch SAP im Januar 2005
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smart-tools: , Service & Consulting*

Uebersicht der Hauptfunktionen gy

 Verwaltung von Kundenauftragen (Kostentrager)

~
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 Verwaltung von Kunden-Projekten (Kostentrager)
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* Integrierte Leistungserfassung
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smart-tools: , Service & Consulting*

Uebersicht der Hauptfunktionen gy
 Vor- & Nachkalkulation

(D

oo

e CRM — Customer Relationship Management
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smart-tools: , Service & Consulting*

Uebersicht der Hauptfunktionen ges

e Finanzwesen
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smart-tools: , Service & Consulting“
Uebersicht der Hauptfunktionen g

 Verschiedene praxisorientierte Controlling-Funktionalitaten

 Kostenarten- & Kostenstellenrechnung

« Kostentrager-Rechnung // Deckungsbeitragsrechnung

« Deckungsbeitragsrechnung als Fluhrungsinstrument fur das
Management
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Technisches Konzept / Umfeld

 Unsere Templates kdnnen im Outsourcing-Betrieb Uber das
Internet (VPN-Zugriff auf zentrales Rechenzetrum) oder aber
auch als autonomes System mit eigener Systemhoheit be-
trieben werden.

« Externer Zugriff erfolgt Uber eine sichere Internet-Verbindung
(VPN) auf zentrales System und ermdglicht auch den Einbezug
dezentraler Organisationseinheiten sowie ein Standort-
ungebundenes Arbeiten mit dem SAP-System

 Einbezug von mobilen Handhelds (iIPAQ-Pocket-PCs) moglich

 Verschiedene Berechtigungsprofile auf der Ebene eines
Buchungskreises mit verschiedenen Rollen (GL / Assistent /
Buchhalter / Zeitmelder)
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Technisches Konzept / Umfeld

« Mit unserem Template-Ansatz sind alle Funktionen von mySAP
All in One auch fur KMU's nutzbar. Im Gegensatz zu SAP
Business-One kennen wir keine Limitierung der Prozesse und
Funktionen.

« Samtliche in der Praxis erprobten Geschéaftsfalle und Prozesse
(best-practice) stehen unseren Kunden vollumfanglich zur Ver-
fugung.

 Sie als Kunde arbeiten also mit der selben Technologie wie
die weltwelt fuhrenden Unternehmungen der Branche.

« Unser Template-Ansatz erlaubt eine beliebige Skalierbarkeit
des Systems auf die (wechselnden) Bedilrfnisse des KMU's.
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 Keine Beschrankung der Funktionalitaten nach oben. Das
System ist jederzeit auf die Veranderungen innerhalb der
Unternehmung anpassbar. Es ensteht ein maximaler
Investitionsschutz fur das Unternehmen.

 Mit der neuen und unserem Konzept
stehen ab 2004 / 2005 auch dem KMU-Kunden

samtliche Funktionen des zur Ver-
fugung:

e mySAP ERP (enterprise-resource-planning)

=> mySAP Financials / mySAP Analytics
e mySAP CRM (customer relationship management)
e mySAP SRM (supplier relationship management)
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lhr KMU-Partner fur SAP

atlantis it-solutions GmbH

Thomas Steinmann (projektleiter)

Sonnenrain 2

CH-8832 Wollerau

Telefon:
Telefax:
Internet:
E-Mail:
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+41 1 787 67 07

+41 1 787 67 01
www.smart-tools.ch
th.steinmann@its-atlantis.ch
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